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Katerina Kokesova

Bezpeci zamestnani je iluze.

Katefina KokeSova pracovala roky na riznych pozicich jako zaméstnanec.
Kdyz ale dostala ndhlou vypovéd, ze strany zameéstnavatele ji nebyla
prodlouzena smlouva, rozhodla se postavit na vlastni nohy. | kdyz zacatky
nebyly jednoduché, ani na chvili o svém rozhodnuti nepochybovala.
Motivaci pro ni byla takeé jeji rodina, ve které podnika témér kazdy.

atefina  do  realit

vstoupila uz pred

deseti lety. | tak si

své zacatky velmi
dobre pamatuje. Ze dne na
den skoncila v zaméstnani
a rozhodla se, 7ze uzZ nechce
vydelavat na Séfy, ktefi si jeji
prace nevazi.

.V moji rodiné viastné
vsichni podnikaji, a tak se
dad Fict, Ze jsem to od nich

odkoukala. Chtéla jsem

byt nezavisla a nemuset
se spoléhat na to, jak
se majitel firmy zrovna
vyspi a jestli v ruleté
zrovna budu mit Stésti,
abych pradvé ja dostala
prémie,” popisuje
KateFina Koke3ova.

Sama je presvedcena, ze kdyz
je clovék zameéstnany, neni
hodnocen podle skutecného

wkonu, ale spiS  podle
okolnosti a nahod. A to |i
dlouhodobé rozcilovalo. Nyni
si jako realitni maklérka vysi
svého vydélku ridi sama.

Pochybnosti nechte za
sebou
Na inzerdt RE/MAX Delta

reagovala i proto, ze ji zaujal.

Nikoho v kancelari neznala, ale
rozhodla se, Sla na pohovor a
ten dopadl kladné. Katerina se
po té zacala rychle roz-
koukavat v nové pozici.

.ZaCatky samoziejmé
nebyly lehké, ale pokud
nepolevite, tak
to zvladnete,”
fika Katefina.

A kdyz o svém rozhodnuti
nekteré dny pochybovala,
pomohla ji rodina, kamaradi
a kolegové v tymu. Hlavni
motivaci bylo opustit pozici
zameéstnance a ziskat konecné
moZnost ovlivnit svij pracovni
zivot i prijem. ,Byt v zame-
stnaneckém  pomeéru  nezna-
mena, ze je clovék ,v bezpeci”.
Kdyz bude reditel chtit, dokaze
se zaméstnance zbavit velmi
rychle,” dodava Katerina, ktera
si podobnym zazitkem sama



prosla. Jako podnikatelka to
ma ale jinak. Je sama sobe
Séfem, rozhoduje o svém
volném casu i prijmech.

~Samozrejmé, Ze se ndlada
na realitnim trhu méni.
Prodeje nebudou uZ tak
jednoduché, jako byly
v poslednich letech.
Ale i takové obdobi uz
realitni trh vicekrat zaZil.
Dobry obchodnik se uZivi
v jakékoliv dobé a nemusi
se obdvat o svoji
budoucnost,” dodava
Katefina KokeSova.

DUlezité pro ni také je, Zeje
v kanceldri s rfadou pracovne
zkusenéjsich  makléra, kteff

radi prispéji radou nebo si
Clovéka jen wvyslechnou. Za
roky, které se realitam venuiji,
uz takové situace na viastni

kazi zazili.

Kreslim vlastni
rekonstrukci

Co se Kateriné osvedcilo, je
naslouchani klientdm. Naucila
se wyhovét jejich potrebam
a predvidat je. Takovy pristup
klienti ocenuji a na maklére se
pak obraci i v budoucnu.
Nekteri klienti se na Katefinu
béhem  jejiho pUsobeni
v RE/MAX Delta obratili uz po
treti. Ale ma také jiné zkuSe-
nosti. S jednou majitelkou
bytu byla Katefina v kontaktu
vice nez dva a pUl roku.

planky

~Pani se marné snaZila
svoji nemovitost prodat
svépomoci a velmi
rezolutné odmitala realitni
kanceldF. Po dvou a pul
letech, co jsme spolu
prileZitostné byly
v kontaktu, konecné
souhlasila, Ze to se mnou
Zkusi. A mé se jeji
nemovitost podafrilo
v kratké dobé prodat. Pani
pak prohlasila, Ze si méla
usetrit cas a nervy rovnou,”
usmiva se Katefina.

A co je podstatné? ZUstat
wtrvaly a byt s klienty
v kontaktu  dlouhodobé.
Kromé toho se vyplati délat
i aktivity navic.



.KdyZ dostanu na prodej
nemovitost, ktera je
Spatné dispozicné reSena,
sama navrhnu moZnost
prestavby a zajemcim tyto
planky pfi prohlidkach
prezentuji. Musim Fict,
Ze mi to pomaha, protoZe
jsem se jiz nékolikrat
setkala s tim, Ze novi
majitelé navrh opravdu
realizovali pfesné podle
toho, jak jsem navrhla,”
dodava Katefina.

Ve volném case se Katefina
vénuje rucnim pracim a to
predevsim patchworku, Sitf
a také ji bavi puzzle. VSechny
tyto ¢innosti jsou zaloZzené na
trpélivosti  a  tu  Katka
potrebuje ke své praci.




